Materiasta Aineettomaan Ansaintaan — selitemateriaali

Yleista sopimuspohjien kaytosta

Sopimuspohjien olisi tarkoitus olla avuksi erityisesti sellaisille yrityksille, jotka ovat toiminnassaan
sellaisessa vaiheessa, ettd heilla ei ole tarvetta tai mahdollisuutta vield hankkia asiantuntijan
raataldimaa sopimuspohjaa. Sopimuspohjat ovat tarkoitettu esimerkeiksi asioista, joista tulisi
tilanteessa sopia, eika niita ole tarkoitettu kaytettavaksi sellaisenaan. Muokkaustarve riippuu myods
sopimustyypista. Esimerkiksi patentti- ja tekijanoikeuslisenssisopimukset, joissa lisenssin kohde ja
kayttétarkoitus vaihtele paljon, vaativat tyypillisesti enemman tapauskohtaista raataldintia.
Sopimusten tarkemmassa raataldinnissa kyseiseen tilanteeseen on aina suositeltavaa kayttaa
asiantuntijaa.

1. LISENSSISOPIMUS (tavaramerkki)
Mika on tavaramerkki?

Tavaramerkin avulla yrittajan tuotteet voidaan erottaa kilpailijan tuotteista. Tavaramerkkina voi olla
mika tahansa graafisesti esitettdva merkki kuten sana, logo, kuvio, taikka tavaran tai sen paallyksen
muoto. Yksinoikeus tavaramerkkiin saadaan paasaantoisesti rekisterdimalla.

Tavaramerkin tulee olla erottamiskykyinen. Talla tarkoitetaan sita, etta tavaramerkki ei saa kuvailla
tarjottavia palveluita tai tuotteita. Tavaramerkki ei mydskaan saa olla sekoitettavissa aikaisempiin
tavaramerkkeihin.

Tavaramerkin antama suoja on kaytannodssa ikuinen, mikali rekisterdinnin uusimismaksut
maksetaan 10 vuoden valein. Tavaramerkki on mahdollista rekisterdida kansallisesti, EU:n
laajuisena tai laajemmalti. EU-tavaramerkki on tehokas ja maantieteellisesti kattava suojamuoto.
EU-tavaramerkkia suositellaan yleensa yrityksille, joilla on kansainvalistymispyrkimyksia tai
kansainvalisia asiakkaita. EU-tavaramerkin lisdksi suojaa yleensd haetaan muissa yrityksen
kohdemaissa erikseen.

Tavaramerkin lisensioinnilla tarkoitetaan oikeuden omistajan myéntamaa rajoitettua kayttdoikeutta
tavaramerkkiin, yleensa korvausta vastaan. Lisensiointi on eras tyypillisimpia tapoja hyddyntaa IP-
oikeuksia yrityksissa.

Lisenssisopimuksessa sovitaan tavaramerkin kaytostd. Oikeuksien omistajasta puhutaan
lisenssinantajana ja oikeuksien hyédyntajasta lisenssinsaajana.

Lisenssisopimus sisaltaa tyypillisesti seuraavia tavaramerkin kayttéa koskevia rajoituksia:

» yksinomaisuus: onko lisenssi yksinomainen vai ei-yksinomainen (non-exclusive), ts. saako
lisenssinantaja antaa samaan tavaramerkkiin liittyvia lisensseja myds muille?

* maantieteelliset: onko lisenssi maailmanlaajuinen vai voimassa ainoastaan tietylla alueella?

* voimassaolo: onko lisenssi ikuinen vai voimassa ainoastaan esimerkiksi sopimuksen
voimassaoloaikana?

» syntyneet tulot: onko tavaramerkin kaytésta syntyneistd tuloista maksettava lisenssinantajalle
rojaltia?

* siirrettavyys ja alilisensointi: saako lisenssinsaaja siirtda lisenssin eteenpain tai antaa oman
lisenssinsa perusteella lisensseja muille?

* kayttdtarkoitus: mihin tarkoitukseen tavaramerkkia saa kayttaa?



Sopimuspohjassa on lahdetty liikkeelle siitd, ettd tavaramerkin lisenssi on ei-yksinomainen,
maantieteellisesti rajattu ja lisenssinsaajalla ei ole oikeutta lisensoida Tavaramerkkeja kolmansille
osapuolille. Sopimuspohja on laadittu siten, ettd se on voimassa toistaiseksi ja irtisanottavissa 6
kuukauden irtisanomisajalla.

Naista seikoista on mahdollisuus myds sopia toisin. Tyypillisesti se, miten laajasti lisenssinsaajalla
on mahdollisuus hyédyntaa oikeuksia, vaikuttaa myds lisenssin hintaan tai rojaltiin. Rojalti
maaritelldan yleensa %- osuutena myydyn tuotteen hinnasta. Yleisesti voidaan sanoa, etta rojaltin
suuruuteen vaikuttaa ennen kaikkea se, mikd on tavaramerkin suhteellinen arvo myynnista ja
myyntihinnasta.

2. LISENSSISOPIMUS (patentti)
Mika on patentti?

Patentti suojaa keksintda. Patentti voidaan myoéntaa keksintéon, jos keksintd on uusi, keksinndllinen
ja luonteeltaan tekninen. Patentti on voimassa 20 vuotta, edellyttden ettd patentinhaltija suorittaa
vuosittaiset patenttimaksut. Patenttia voidaan kayttda vastaavasti kuin muutakin aineetonta
omaisuutta. Patentti voidaan esimerkiksi myyda tai lisensioida.

Patentin haltijalla on oikeus kieltdd muilta keksinnén ammattimainen hyvaksikayttd. Ammattimaista
hyvaksikayttéa voi olla esimerkiksi tuotteen valmistus, myynti, kayttd tai patentoidun menetelman
kayttd. Patentit ovat julkisia keksintdja, ja keksintd tulee patenttihakemuksen myéta aina julkiseksi.
Jos keksintda ei haluta julkistaa, sita ei voida mydskaan patentoida. Keksinndn tulee olla uusi: jos
keksintd on jo tiedossa, tai se on jo tullut julkiseksi, patentointi ei myéskaan ole enda mahdollista.

Patentin lisensioinnilla tarkoitetaan oikeuden omistajan mydntdmaa rajoitettua kayttdoikeutta
patenttiin, yleensad korvausta vastaan. Lisensiointi on eras tyypillisimpia tapoja hyddyntaa IP-
oikeuksia yrityksissa.

Lisenssisopimuksessa sovitaan patentin  kaytdstd. Oikeuksien omistajasta puhutaan
lisenssinantajana ja oikeuksien hyddyntajasta lisenssinsaajana.

Lisenssisopimus sisaltaa tyypillisesti seuraavia kaytt6a koskevia rajoituksia:

» yksinomaisuus: onko lisenssi yksinomainen vai ei-yksinomainen (non-exclusive), ts. saako
lisenssinantaja antaa samaan patenttiin liittyvia lisensseja myds muille?

* maantieteelliset: onko lisenssi maailmanlaajuinen vai voimassa ainoastaan tietylla alueella?

* voimassaolo: onko lisenssi ikuinen vai voimassa ainoastaan esimerkiksi sopimuksen
voimassaoloaikana?

* syntyneet tulot: onko patentin kaytdsta syntyneista tuloista maksettava lisenssinantajalle rojaltia?
* siirrettavyys ja alilisensointi: saako lisenssinsaaja siirtda lisenssin eteenpain tai antaa oman
lisenssinsa perusteella lisensseja muille?

* kayttotarkoitus: mihin tarkoitukseen patenttia saa kayttaa?

Sopimuspohjassa on lahdetty liikkeelle siita, etta lisenssinantaja antaa rajoitetun, ei-yksinomaisen,
ei-siirrettavan, ei-alilisensoitavan lisenssin patentteihin. Sopimuksessa sovitaan myo6s arvioidusta
minimivolyymista. Sopimuksen liitteissa on maaritelty tarkemmin lisensioitavat patentit sekd niiden
kayttétarkoitus.

Naista seikoista on mahdollisuus myds sopia toisin. Tyypillisesti se, miten laajasti lisenssinsaajalla
on mahdollisuus hyédyntaa oikeuksia, vaikuttaa myds lisenssin hintaan tai rojaltiin. Rojalti
maaritelldan yleensa %- osuutena myydyn tuotteen hinnasta. Yleisesti voidaan sanoa, etta rojaltin



suuruuteen vaikuttaa ennen kaikkea se, mikd on patentin suhteellinen arvo myynnistd ja
myyntihinnasta.

3. LISENSSISOPIMUS (tekijanoikeus)
Mika on tekijanoikeudella suojattu teos?

Tekijanoikeus on tekijan oikeus kirjalliseen tai taiteelliseen teokseensa. Tekijanoikeudella suojattu
teos on tekijan itsendinen ja omaperainen luomistyon tuote sen tekotavasta ja iimenemismuodosta
riippumatta. Tekijanoikeus ei edellyta rekisterdintia ja se takaa teoksille 70 vuoden suoja-ajan tekijan
kuolinvuoden paattymisesta lukien. Tekijanoikeus on myods tietokoneohjelmien ensisijainen
suojamuoto.

Esimerkiksi taidekasityon ja taideteollisuuden tuotteet, jotka ovat itsenaisia ja omaperaisia, voivat
saada tekijanoikeussuojaa. Yleisesti voidaan sanoa, etta tekijanoikeussuojan edellytyksena oleva
teoskynnys on asetettu melko korkealle esimerkiksi muotoilun osalta. Tekijanoikeussuoja voi silti
tulla kysymykseen, mikali tuote on hyvin omaperainen.

Tekijanoikeuden siirtosopimuksia ja lisenssisopimuksia tai -ehtoja tulkitaan tyypillisesti melko
ahtaasti, mika tarkoittaa kaytanndssa sita, ettd sopimus maarittelee tyhjentavasti lisenssinsaajan
oikeudet.

Myds kayttdtarkoitus saattaa sanella luovan tyon tekijan valinnanvapauksia jossain maarin, minka
vuoksi omaperaisyys ei kaikissa tilanteissa tayty. On myds huomattava, ettad tekijanoikeussuojan
saannille asetettu kynnys vaihtelee maittain.

Tekijanoikeuslaki siséltaa eraita olettamasaantoja tekijanoikeuden siirto- tai lisensointisopimuksista.
Merkittavin ndista on se, etta luovutuksensaaja ei saa luovuttaa saamaansa tekijanoikeutta edelleen
tai muuttaa teosta, ellei toisin ole sovittu. Jos ndma oikeudet eivat sopimukseen sisally, ei
luovutuksensaajalla ole oikeutta luovuttaa hankkimaansa oikeutta edelleen tai lisensoida sita
eteenpain tai omin pain muokata teosta ilman alkuperaisen luovuttajan lupaa.

Lisenssisopimuksessa sovitaan teoksen kaytostd. Oikeuksien omistajasta puhutaan
lisenssinantajana ja oikeuksien hyddyntajasta lisenssinsaajana.

Tekijanoikeuden lisenssisopimus sisaltaa tyypillisesti seuraavia kayttdéa koskevia rajoituksia:

» yksinomaisuus: onko lisenssi yksinomainen vai ei-yksinomainen (non-exclusive), ts. saako
lisenssinantaja antaa samaan teokseen liittyvia lisensseja myds muille?

* maantieteelliset: onko lisenssi maailmanlaajuinen vai voimassa ainoastaan tietylla alueella?

+ voimassaolo: onko lisenssi ikuinen vai voimassa ainoastaan esimerkiksi sopimuksen
voimassaoloaikana?

* syntyneet tulot: onko teoksen kaytdsta syntyneista tuloista maksettava lisenssinantajalle rojaltia?
* siirrettavyys ja alilisensointi: saako lisenssinsaaja siirtda lisenssin eteenpain tai antaa oman
lisenssinsa perusteella lisensseja muille?



« kayttdtarkoitus: mihin tarkoitukseen teosta saa kayttaa?

Tekijanoikeuden lisensiointi riippuu hyvin paljon lisensioitavasta kohteesta. Kyseinen sopimuspohja
saattaa soveltua parhaiten esimerkiksi taidekasitydn ja taideteollisuuden tuotteiden lisensiointiin.

Sopimuspohjassa on lahdetty liikkeelle siita, ettd lisenssinantaja antaa rajoitetun, ei-yksinomaisen,
ei-siirrettavan, ei-alilisensoitavan lisenssin teokseen. Naista seikoista on mahdollisuus myo6s sopia
toisin. Tyypillisesti se, miten laajasti lisenssinsaajalla on mahdollisuus hyddyntda oikeuksia,
vaikuttaa myds lisenssin hintaan tai rojaltiin. Rojalti maaritelladn yleensa %- osuutena myydyn
tuotteen hinnasta. Yleisesti voidaan sanoa, etta rojaltin suuruuteen vaikuttaa ennen kaikkea se, mika
on teoksen suhteellinen euromaarainen arvo. Sopimuspohjassa lisenssinantaja myos vakuuttaa,
ettd tekijanoikeus ja muut oikeudet kohteeseen kuuluvat lisenssinantajalle.

4. LISENSSISOPIMUS (palvelukonsepti)
Mika on palvelukonsepti? Mita on franchising?

Palvelukonseptilla tarkoitetaan konseptin oikeuksien kokonaisuuteen (esimerkiksi tekijanoikeuksiin,
patentteihin, tavaramerkkeihin, mallioikeuksiin, goodwill-arvoon ja liiketoimintamalliin) liittyvaa
lisensioimista. Joskus puhutaan myds franchising-menettelysta.

Sopimuksessa osapuolia ovat franchising-antaja (engl. franchisor) ja franchising-ottaja eli
franchising-yrittaja. Padosin kysymys on seuraavasta: franchising-antaja antaa franchising-yrittajalle
tarvittavan tietotaidon, koulutuksen seka voimakkaan brandin yrityksen perustamiseksi korvausta
vastaan. Franchising-sopimuksen keskeisiin seikkoihin kuuluu oikeuksien lisensiointi. Tyypillisesti
franchising-sopimuksessa on sovittu myds koulutuspalveluista ja tukipalveluista.

Franchising tarjoaa keinon skaalata toimintaa ja viedd osaamista joustavasti muille alueille.
Franchising-yrittdjalle yhteistyd antaa mahdollisuuden osallistua menestyvaan konseptiin seka
harjoittaa omaa ja itsenaista liiketoimintaa konseptin mukaisella tavalla.

Sopimuspohjassa on lahdetty liikkeelle siitd, ettd franchise-antaja myontaa franchise-yrittajalle
taman sopimuksen mukaisen oikeuden kayttda tavaramerkkeja ja harjoittaa konseptin mukaista
liketoimintaa. Sopimuksessa on sovittu minimitavoitteista, jotka saattavat vaikuttaa sopimuksen
voimassaoloon. Franchise-antaja huolehtii konseptin kehittdmisestd sekd franchisetoiminnan
valvonnasta seka ohjauksesta.

5. YHTEISTYOSOPIMUS

Aineettomat oikeudet saattavat syntya yksityishenkildiden tai yritysten yhteistoiminnan tuloksena.
Yhteistydsopimuksella sopimuksen osapuolet sopivat yhteiskehitysprojektista ja sen oikeuksista. On
tarked huomata, ettd jo yhteistoiminnan alkuvaiheessa tulisi sopimuksin varautua erilaisiin
tilanteisiin, joita saattaa tulla projektin edistyessa.

Sovittavia asioita saattavat olla esimerkiksi seuraavat:

* tydnjako

* palkkiot ja rojaltit

» muut yhteistyéehdot

* relevanttien vastuiden jako osapuolten valilla
* projektin aikataulut ja paattyminen

» tilanne, jossa joku poistuu projektista kesken



* salassapito
» mahdollisten riitojen ratkaiseminen.

Sopimuspohjassa on lahdetty liikkeelle siita, ettd osapuolten yhdessa tekeman, luoman tai keksiman
tydn immateriaalioikeudet kuuluvat yhteisesti niille osapuolille siind suhteessa kuin ne ovat sen
tekemiseen, luomiseen tai keksimiseen osallistuneet. Joissakin tapauksissa saattaa olla myds
tehokasta sopia siita, ettd yksi taho omistaa projektin oikeudet ja lisensioi niitd muille projektiin
kuuluville tahaille.

Riippumatta sopimisen mallista, on ensiarvoisen tarkeda se, ettd osapuolet ovat keskustelleet
yhteiskehitysprojektista ja sen oikeuksien jakamisesta mahdollisimman aikaisessa vaiheessa.

6. ALIHANKINTASOPIMUS

Alihankintasopimuksessa sovitaan siita, ettad tilaaja tilaa palveluntarjoajalta palveluita korvausta
vastaan. Nama palvelut saattavat sisaltda myds aineettomia oikeuksia.

On tarkeda huomata, ettd aineettomien oikeuksien siirtymisestd kannattaa aina sopia kirjallisesti
sopimuksin. Yritykselle keskeiset oikeudet saattavat olla melko huomaamattakin olla jonkin toisen
yrityksen tai henkildn hallussa, esimerkiksi alihankkijan tai neuvonantajan hallussa.

Alihankintasopimuksessa sovitaan myds muun muassa salassapidosta, korvauksista,
vastuunrajoituksista ja mahdollisista erimielisyyksista. Tilaajan ja palveluntarjoajan tyontekijan valille
ei synny talla sopimuksella tydsuhdetta.

7. ALKUVAIHEEN IPR-STRATEGIA
1. Yleista IPR-strategiasta

Immateriaalioikeuksilla tai IPR:Ila& (intellectual property right) tarkoitetaan oikeuksia aineettomaan
omaisuuteen. Tyypillisida immateriaalioikeuksia ovat oikeus teokseen, malliin, tavaramerkkiin,
patenttiin tai toiminimeen.

Yritys (tai yksityishenkild) omistaa usein jotakin materiaalista, kasin kosketeltavaa omaisuutta.
Tama materiaalinen omaisuus voi olla esimerkiksi tietokoneita, tyévalineita, myytavia tuotteita ja
tuotteiden varastoja. Materiaalinen omaisuus on usein mahdollista laskea, ja sen rahallinen arvo
voidaan todentaa melko helposti, erityisesti jos tuotteet ovat jo myynnissa. Tuotteiden tai varastojen
arvo voidaan maaritella ja muuntaa tarvittaessa rahaksi.

Kasin kosketeltavan, materiaalisen omaisuuden ohella yritykset omistavat omaisuutta, joka on
aineetonta eli immateriaalista. Tatd omaisuutta voivat olla esimerkiksi mielikuvat, keksinndt,
tietotaito, yritysilme, muotoilu tai yrityksen tarina. Oikeudellisesti kyseinen omaisuus nayttaytyy usein
aineettomina oikeuksina eli IP-oikeuksina. Aineeton omaisuus on luovien ja innovatiivisten alojen
yrittdjille ensiarvoisen tarkedd, koska yrittdjan liiketoiminta sekd sen potentiaalinen
skaalautuvuus perustuu usein aineettomiin oikeuksiin.

Immateriaalinen omaisuus ei valttamatta tunnu niin konkreettiselta kuin materiaalinen omaisuus.
Tama saattaa liittya immateriaalioikeuksien osalta suojaamisen kasitteeseen.
Immateriaalioikeuksien suojaamisesta syntyy helposti kasitys siitd, ettd yrittajalla olisi
automaattisesti syntyva yksinoikeus esimerkiksi nimeen tai merkkiin, jolla toiminta on aloitettu.



Kyse on kuitenkin todellisuudessa yrityksen arvoa lisdavastd investoinnista. IP-oikeuksien
suojaaminen on yrityksen arvoa lisdava investointi.

2. Toiminnan skaalaaminen

IP-oikeudet mielletdéan usein joko oman toiminnan mahdollistajaksi tai yksinoikeudeksi, jolla
oikeudenhaltija voi kieltaa toisia toimijoita kayttdmasta oikeutta tai estaa oikeuden rekisterdimisen.
Usein kuitenkin yrityksen toiminta ei perustu pelkastdan oikeuksien suojaamiseen tai
puolustamiseen. |IPR-strategiassa tulee siten keskittyd myos siihen, milla tavalla yksinoikeuksia
voidaan kaupallistaa tai skaalata tehokkaasti.

IP-oikeuksien avulla yrityksen toimintaa voidaan skaalata. Skaalaamisen mahdollisuudet perustuvat
aineettoman omaisuuden kolmeen ominaisuuteen:

1. Aineeton omaisuus ei valttamattd vahenny kaytettdessa: esimerkiksi jos yrittdja lisensioi
yksinoikeutensa tuotteeseen, aineeton omaisuus itsessaan ei valttamatta vahenny — oikeuksien arvo
saattaa painvastoin nousta, jos lisenssinhaltija onnistuu hyvin toiminnassaan.

2. Aineeton omaisuus on digitaalisessa taloudessa yleensa korostetussa roolissa: yleensa
digitaalisten kopioiden taustalla on jokin yksinoikeus. Esimerkiksi kirjaa voidaan jakaa sahkoisina
kopioina lahes loputtomasti ja digitaalisten usein kopioiden valmistaminen on miltei ilmaista.

3. Useat materiaalisen omistuksen kasvua rajoittavat tekijat (esimerkiksi kuljetus, tullit ja varastointi)
eivat sovellu digitaalisiin tuotteisiin ja palveluihin ja niitd koskeviin IP-oikeuksiin.

3. Muita strategisesti tirkeita aineettomia oikeuksia
Toiminimi

Yrityksen nimi eli toiminimi on elinkeinonharjoittajan elinkeinotoiminnassaan kayttdama nimi.
Kaupparekisteriin merkitty elinkeinonharjoittaja saa harjoittaa osaa toiminnastaan myds erityisella
nimelld eli aputoiminimella. Elinkeinonharjoittaja voi toiminnassaan kayttaa toiminimen ohella myds
muuta tunnusta eli toissijaista tunnusta. Toiminimi voi olla oma nimi, keksitty sana tai joidenkin
sanojen yhdistelma, joista muodostuu keksinndllinen kokonaisuus. Mitd keksitympi ja
mielikuvituksellisempi toiminimi on, sen parempaa suojaa se saa. Toiminimen tulee yksildida
haltijansa yritys. Toiminimed, joka ilmaisee vain toiminnan laadun taikka tarjottavan tavaran tai
palvelun yleisen nimityksen ei yleensa voi rekisteroida.

Domainit

Verkkotunnus on eras tarkeimmista oikeuksista digitaalisessa toimintaymparistdéssa. Muistettava ja
helposti 10ydettava verkkotunnus on hyvin keskeinen osa tehokkaan brandin rakentamista.
Kansainvalisten verkkotunnusten rekisterdinti suoritetaan yleensa first come, first served -
periaatteen mukaisesti. Ensimmaisena verkkotunnuksen varanneella on siihen etuoikeus.
Poikkeuksena periaatteesta ovat tilanteet, joissa yritys voi vedota aiemmin rekisterdityyn IP-
oikeuteen verkkotunnuksen rekisterijaa vastaan.

Mallisuoja
Mallioikeus on erdas mm. muotoilun merkittdvimpia oikeudellisia suojakeinoja. Muotoilu suojataan

rekister6imalla malli, jolloin mallioikeuden hakija saa vahvistettua itselleen yksinoikeuden
muotoilemiinsa tuotteisiin.



Mallioikeus tai mallisuoja suojaa tavaran tai sen osan ulkomuodon. Suojattavan tavaran tulee olla
konkreettinen, teollisesti tai kasitydna valmistettava esine. Mallioikeus antaa haltijalleen
yksinoikeuden mallin hyvaksikayttoon.

Mallin rekisteréimisen edellytyksena on, ettd malli on syntynyt luovan henkisen tydn tuloksena ja
ettd se on uusi. Poikkeuksena tasta on ns. armonaika, joka tarkoittaa sita, ettd mallia on mahdollista
kayttdd vuoden ajan ennen sen rekisterdintia ilman, ettd uutuus menetetdan. Jos malli aiotaan
rekisterdida, sitd ei kannata julkaista ennen hakemuksen tekemista. Lisaksi edellytetdan, ettd malli
on aikaisemmista tunnetuista malleista olennaisesti eroava.

EU:n laajuinen rekisterodity yhteisdmalli on kustannustehokas, nopea hakea ja voimassa koko EU:n
alueella. Mallioikeus voidaan rekisterdidd myods kansallisesti. Kansallinen rekisterdinti koskee
kuitenkin ainoastaan Suomen markkinoita.

Rekisteroidylla yhteisdmallilla voidaan suojata tuotteen ulkoasu eli tuotteen tai sen osan linjoista,
aariviivoista, vareistd, muodoista ja kaytetyistd materiaaleista muodostuva kokonaisuus.
Rekisterodity yhteisdmalli suojaa mallia 5 vuotta hakemuksen tekopaivasta ja uusittaessa yhteensa
enintddn 25 vuotta. Rekisterdity yhteisomalli antaa haltijalleen yksinoikeuden kayttda mallia.
Kaytannéssd malli  suojataan lahettdmalld  enintddn  seitseman kuvaa  mallista
rekisteriviranomaiselle.

Yrittdjan kannalta olisi jarkevaa rekisterdida ainakin malliston "helmet” eli kaikkein yksil6llisimmat
luomukset. Aina ei kuitenkaan ole helppo arvioida, mika yksittdinen tuote tulee kuluttajien
keskuudessa suosituksi. Kustannussyista mydskaan kaikkien mallien rekisterdinti ei ole mahdollista.

Yrityssalaisuudet ja julkistaminen — mista voin puhua?

Idean esittelyyn eli pitchaamiseen liittyy joitakin oikeudellisia riskeja. |dea voi menettda uutuutensa,
jos se esitetaan julkisesti. Tama saattaa tehda esimerkiksi keksinndén patentoimisen tai mallisuojan
hakemisen mahdottomaksi. TAman vuoksi tuotetta tai palvelua tulisi Iahtokohtaisesti esitella siten,
ettd tekniset seikat eivat tule esille, jotta mahdollinen uutuusvaatimus ei jaa tayttymatta.
Kehitysvaiheessa ideat on tarkeaa suojata yrityssalaisuutena esimerkiksi salassapitosopimuksin



